
CRM POR SALESFORCE: O RELACIONAMENTO COM O 
CLIENTE COMO ESTRATÉGIA DE NEGÓCIO

CERTIFICAMOS QUE

SIMONÍ VEIGA

Concluiu com mérito o Programa de Formação CRM por SalesForce: O Relacionamento com o Cliente como 
Estratégia de Negócio do G4 Educação 
 com carga horária total de 2 HORAS.

São Paulo, 17 de março de 2026

Carga Horária:

2 HORAS

Certificado emitido pela empresa G4 Educação. Portadora do CNPJ: 33.338.709/0001-50


